
－ －ＴＥＬ貴社名

－ －ＦＡＸ〒 －住 所

視聴日 （ レ点を入れてください）Ｅメールアドレス （必須）氏名 （フリガナ）所属・役職

□ ９/２２（月） □ ９/２４（水）
□ ９/２５（木） □ ９/２６（金）

請求書の送付先

〒540-0037

大阪市中央区内平野町2-3-14ﾗｲｵﾝｽﾞﾋﾞﾙ大手前
ＴＥＬ ：０６-６９１０-０８６１
ＦＡＸ：０６-６９１０-０８６３

お申込み戴いたお客様の個人情報は、細心の注意を払い管理させて戴き、お客様のセミナー申込
内容の確認、受講登録、資料送付、受講料のご確認等に利用させて戴きます。また、弊社の各種
サービスに関する情報及びご案内の提供等に利用させて戴くことがございますので、ご了承下さ
いますよう、宜しくお願い申し上げます。

＊個人情報の取り扱いについて＊

申込書 ： 必要事項ご記入の上、本紙を までご返送ください。FAX 06 (6910) 0863 HP申込 https://www.tmng.co.jp

講演時間：約90分 受講料：5,000円/１人（税込）※Webからの申込で20％OFF/接続方法については申込後ご連絡いたします。

1年で営業利益率を３倍超にした企業を事例に“現場の常識”を打破する経営を徹底解説。

価格転嫁できない企業が

営業利益率３％以下から、

1年で安定の10％超え。

経 営 革 新 W E B セ ミ ナ ー

（株）テクノ経営総合研究所
副カンパニー長コンサルタント

講師：伴 浩和

配信日（全日８：００～２０：００で視聴可能）

2025年9月22日（月）/24日（水）/25日（木）/26日（金）

“現場の常識”を打破する経営
～価値創造経営による科学的な少人化のすゝめ～

□“人が足りない”工場の約9０％は、実は『過剰人員』だった。“現場の常識”が、人手不足と思わせている。
□“自動化”で解決しようという工場の『人の稼働率』は20％以下。“現場の常識”が、自動化以外の手段を隠す。
□“価格転嫁できない”工場＝『薄利体質』ではない。“現場の常識”が、利益を食いつぶしている。


