
※お申込みいただいたお客様の個人情報は、細心の注意を払い管理させていただきます。ご記入いただきましたお客様の個人情報は、本セミナーに関する確認、
連絡等、および当社の各種サービスに関する情報、ご案内の提供等に使用させていただきます。 ご了承のほど、よろしくお願い申し上げます

〒102-0073 東京都千代田区九段北4-1-7 (九段センタービル)

TEL：03–3512–2601 FAX：03-3262-0277 担当：小路
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※ご希望の視聴日に レ 点をご記入下さい視聴希望日

配信日時 ：１/１８（火） １/２０（木） １/２６（水）

※各日 ８：００～２４：００ まで常時配信しております

講演時間 ： 約１００分

受 講 料 ： ５，０００円 （消費税込）

視聴方法 ： お申込み後、視聴用URLをお送りします

対 象 ： 経営者、経営幹部、設計・開発部門責任者

１/１８（火） １/２０（木） １/２６（水）

個別受注生産型企業向け
設計・開発基軸の業績改革

① HP：https://www.tmng.co.jp ＜ＨＰからのお申し込みは ４，０００円（税込）＞

② E-Mail：hsyouji@tmng.co.jp ③ FAX ：03-3262-0277
お申し込み先

大野 浩行

開催要領

執行役員 コンサルタント
東日本カンパニー長

❖ 業績悪化へ陥る負のスパイラルの問題点と背景

❖ 業界No.1競争力獲得のQCDプロセス改革と事例

❖ モチベーションアップを牽引する改革の進め方

❖ 改革を成功する会社と失敗する会社

モチベーションアップ×プロセス改革＝業界No.1競争力

設計開発部門は、設計後戻りが原因で負のスパイラルに陥っており、

Q:品質、C:コスト、D:納期の各目標を達成できず利益を悪化させています。

今の変革期を成長機会へ変える行動が必要不可欠です。負のスパイラル

を断ち切り、業界No.1の競争力を獲得するための経営TOPの役割と設計

開発基軸の業績改革の進め方について、事例を交えて講演致します。

テクノ経営総合研究所

製造業に特化した

オンデマンドセミナー


