
ＤＸを武器に５年後も生き抜く

モ ノ づ く り 改 革

セミナー 受講申込書

〒540-0037 大阪市中央区内平野町2-3-14（ライオンズビル大手前）

【お問合先】TEL：06-6910-6885 担当：木内(ekiuchi@tmng.co.jp)

※https://www.tmng.co.jp
◆個人情報の取り扱いについて◆

お申込み戴いたお客様の個人情報は、細心の注意を払い管理させて戴き、お客様
のセミナー申込内容の確認・参加登録・資料送付・参加料の確認等に利用させて戴
きます。また、弊社の各種サービスに関する情報及びご案内等の提供に利用させて
戴くことがございますのでご了承下さいますよう宜しくお願い申し上げます。

申込書にご記入のうえFAXしてください FAX送付先 0６-６９１０-０８６３

貴社名 事業所名 事業所人数 人

ご住所 〒 TEL（ ）FAX（ ）

受
講
者

所属／役職 お名前 E-MAIL
（ふりがな）

受
講
者

所属／役職 お名前 E-MAIL
（ふりがな）

受講券・請求書の
送付先

□受講者様宛
□受講者様以外 所属： お名前： E-MAIL

～ 戦略力 ・ 人財力 ・ 推進力 ～

開催日：2021年６月２３日（水）13：30  ～ 15：30 ライブ配信セミナー

【テクノオンラインスタジオ大阪からライブ配信をいたします】

受講料：お一人様5,000円（税込）

株式会社テクノ経営ウェブソリューションズ
高橋 恒夫本部長コンサルタント

大手電機メーカーでの商品企画、開発・設計さらには新規事業の事
業戦略立案で事業の垂直立上げに貢献した経験をもとに「実戦」コン
サルティングを推進中。量産型のみならず、受注型ビジネスのバ
リューチェーンでの難課題を多数コンサルティング。

経営者のための

貴社のＤＸ推進課題をセミナー内で
リアルタイムで問診いたします。（予定）
また、ご要望を受け、貴社に実際にお伺
いし、DX診断も行います。

■成長する企業は知っている、今ＤＸを推し進めないといけない 『本当の理由』

■コンサルタントが現場実践で把握した、ＤＸがうまく進まない 『共通の原因』 とは

■ＤＸを実現させるために、経営者が行う 『はじめの一歩』 とは

■ＤＸはゴールではない、 『持続的企業の成長』 を実現する決定的な要素は

■ＤＸは従来のITと何が違うのか。その違いは 『圧倒的な成果』

経済産業省では、「データやデジタル技術を使って、顧客視点で新たな価値を生み出すイノベーション」
とＤＸを定義しています。新たなデジタル技術を活用して、どのようにビジネスを変革していくか。ＤＸ
の推進は、これからのモノづくり企業の生き残りに欠かせません。しかしながら、DXの必要性に対し、
具体的なビジネスモデルを構築できている企業はまだまだ少ないのが現状です。本セミナーでは、
ＤＸを武器に5年後も生き抜くための実践的知識とノウハウについて解説いたします。

ＨＰからのお申し込みは2割引き


